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HUB DELLA MOBILITÀ



PRIVATI

IMPRESE E OSPITALITÀ 

PUBBLICHE AMMINISTRAZIONI

ASSOCIAZIONI

8000+
CLIENTI

15+0 +
PARTNER

3
LINEE DI BUSINESS

MOBILITÀ IN 24 ORE

MOBILITÀ DI PROSSIMITÀ

PIATTAFORME DIGITALI

2020
DI RICAVI

14M GRUPPOROSSI ECOCAR

ARVAL

BOSH

FINDOMESTIC

FANTIC

TEXA

Hub della Mobilità:

un'impresa adattiva
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HUB DELLA MOBILITÀ 
P E R  L ’ E R O G A Z I O N E  D E L L A  M O B I L I T À  I N  2 4  

O R E  E  O N  D E M A N D

MISSION

Attrarre e coordinare, in un’unica 

location fisica e digitale, l’expertise 

dei singoli partner per creare un 

unico e indistinto prodotto/servizio: 

la Mobilità in 24 ore, continua e

on demand. 

Creare Panieri della Mobilità 

costruiti sulle esigenze di ogni 

singolo cliente.

Utilizzare il digitale per creare e 

trasferire ai clienti strumenti e modelli 

di crescita basati sul valore 

dell’innovazione. Supportare i clienti in 

tutto il processo di trasformazione 

digitale.

VISION

Diventare Provider della Mobilità 

sostenibile.

Garantire a tutti la libertà di 

muoversi in automobile e con ogni 

altro mezzo di trasporto privato.

Rispondere alle esigenze di 

Mobilità del territorio ed entrare in 

connessione con gli altri Hub del 

territorio.

VALORI

Expertise, innovazione, 

complementarità, sostenibilità.

Perseguiamo un’innovazione 

sostenibile. Coltiviamo relazioni 

trasparenti e valorizziamo le 

persone e il territorio. Misuriamo a 

ogni passaggio quanto valore 

trasferiamo ai nostri clienti e ai 

clienti dei nostri clienti.



4

SERVIZI

SOCI E NETWORK

LAB MOB

MODELLO DI 

BUSINESS

PIATTAFORME

BACKGROUND

▪ Rossi Ecocar

▪ Arval

▪ Bosh

▪ Findomestic

▪ Fantic

▪ Texa

▪ Piattaforma Digitale Hub 

della Mobilità 

▪ CRM

▪ Market Place

▪ Telepresenza

▪ Conoscenza del mercato

▪ Know-how tecnico

▪ Sviluppo del prodotto/servizio

▪ Gestione della qualità

▪ Coworking

▪ Smart office

▪ Formazione

▪ Entertainment

▪ Impresa adattiva

▪ Panieri della Mobilità

▪ Contratti Innovativi

▪ Business di piattaforma

PERCHÉ L’HUB DELLA MOBILITÀ 

▪ Vendita 

▪ Noleggio

▪ Service

▪ Mobilità di prossimità
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▪ I PANIERI DELLA MOBILITÀ

Sono costruiti sulle dinamiche esigenze di mobilità del 

singolo cliente integrando i servizi forniti dall’Hub della 

Mobilità e dai Partner:

▪ Vendita, noleggio di auto, moto, bici

▪ Service: officina, carrozzeria, pneumatici

▪ Pratiche e finanziamenti 

▪ Telemobilitye Fleet Management

▪ Prodotti e servizi per la Mobilità.

▪ IL MANDATO DI MOBILITÀ 

È un accordo tra l’Hub e il Cliente per proporgli sempre 

la soluzione di Mobilità più appropriata.

▪ LA PIATTAFORMA DIGITALE

Promuove e distribuisce i «Panieri della Mobilità» in un 

modello di marketplace collegando più Hub sul 

territorio.

MOBILITÀ IN 24 ORE 

E ON DEMAND

Prodotto + servizio pay per use

basato sul Mandato e sui Panieri 
della Mobilità personalizzati.
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▪ MOBILITÀ ALTERNATIVA E GREEN

▪ Vendita e noleggio di auto, bici e moto 

elettriche

▪ Piattaforma digitale di prenotazione e 

gestione dei pick point territoriali di e-bike 

dell’Hub e dei partner.

▪ L’ENERGIA COME VETTORE DI 

SVILUPPO 

▪ Piattaforma digitale per la creazione e la 

gestione di reti private di ricarica

▪ Fornitura di stazioni / colonnine di ricarica

▪ Accordi quadro con primari gestori.

▪ SMART CITY E SMART LAND

▪ Auto e bici elettriche per accesso ai centri 

storici e per vivere il territorio

▪ Stazioni di ricarica intelligenti e di design

▪ Flotte per sharing aziendali

▪ Hub per delivery ultimo miglio.

MOBILITÀ

DI PROSSIMITÀ

Servizi di mobilità 

innovativi, efficienti, sostenibili 

e integrati nel territorio.

Posizione strategica per Umbria, Marche, Lazio, Toscana
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▪ GESTIONE DELL’HUB

▪ Eventi e entertainment

▪ Formazione e coworking

▪ Marketing digitale 

▪ Lead generation e matching B2B.

▪ OPEN INNOVATION

▪ Analisi dei dati basati su AI

▪ Creazione dei Panieri della Mobilità

▪ Innovativi modelli di business basati su 

piattaforme digitali.

▪ PIATTAFORME DIGITALI

▪ DIGITAL PLATFORM 365+ (Marketplace 

della Mobilità, WebTV, PIM, APP, ChatBot)

▪ Rent e-Bike

▪ Gestione stazioni di ricarica elettrica

▪ Telemobilitye Fleet Management

▪ Microsoft Dynamics 365 CRM

▪ Cisco Webexe Telepresence.

GUIDO

Startup innovativa per la gestione e la 
diffusione del modello Hub della Mobilità 

attraverso piattaforme digitali e AI.



PARTNER

Realizza i prodotti

e i servizi

GUIDO

Crea il paniere

di mobilità

HUB DELLA 

MOBILITÀ

Distribuisce

un unico e indistinto 

servizio di mobilità

Lead Clienti+ +

Location 

Polifunzionale

Piattaforma 

Digitale

Firma del 

mandato

Clienti
Aziende, Privati, 

e Territorio

Mobilità in 24 ore

Mobilità

on demand

La catena del Valore



▪ 2500 mq dedicati al service

▪ 2000 mq dedicati agli spazi commerciali

▪ 1000 mq dedicati alla logistica

▪ 1000 mq di spazi espositivi

▪ 1500 mq dedicati a Formazione, Coworking, 

Smart Office, Entertainment, LAB della 

Mobilità

▪ 16.000 mq totali

Location

Polifunzionale

Contenitore unico di tutti i servizi 

di mobilità, dotato di strumenti 

tecnologici all’avanguardia.



Partner



11

R O S S I  E C O C A R  S R L


